
Vertriebsmitarbeiter*inim Aussendienst
Der Vertrieb von SIGA baut auf einem tiefen Verständnis der Kundenbedürfnisse und engerZusammenar-
beit mit dem Kunden auf, stets mit dem Fokus kompetent zu beraten undoptimale Lösungen zu präsen-
tieren. Die Herausforderung des Kunden wird zu deinerChallenge, bist du bereit dafür? Dann packe diese 
Chance und entwickle dich persönlichweiter, mit SIGA als Partner an deiner Seite.

Quali�kationen und Eigenschaften
Bautechnisches Studium oder handwerkliche Grundausbildung im Bereich Holzbau,Metallbau, Tischler*in, 
Dachdecker*in, o.ä. mit mindestens drei Jahren Berufserfahrung
Und / oder Erfahrung im Bereich Bauplanung oder im Vertrieb für die Baubranche
Verhandlungssichere Sprachkenntnisse in Deutsch sowie sicherer Umgang mit MS O�ce
Freude und Motivation, die eigenen technischen und verkäuferischen Fähigkeiten zure�ektieren und 
weiterzuentwickeln
Verkaufstalent und die Fähigkeit, Menschen mit deinem Wissen und deiner Leidenschaftzu begeistern

Über den Job
Zielstrebig und veränderungsbereit verantwortest du dein Vertriebsgebiet in derSüdsteiermark. Dies 
beinhaltet folgende Postleitzahl-Gebiete:
80, 83, 84, 85
. Du trägst aktivzu dessen Entwicklung sowie der Umsatzsteigerung bei. Mit grosser Leidenschaft 
undNeugier gehst du auf deine Kunden zu, verstehst und identi�zierst ihre Bedürfnisse, wodurchdu die 
Anwendungsmöglichkeiten der SIGA Produkte erkennst. Du bietest eine überzeugendesowie nachhaltige 
Beratung und Schulung direkt vor Ort, in den Handwerksbetrieben und aufder Baustelle. Fachkompetent 
analysierst du dein Verkaufsgebiet, p�ichtbewusst undselbstständig organisierst du deine Kundentermine 
und verkaufst die SIGA Produkte undDienstleistungen. Du gewinnst neue spannende Kunden, gehst 
lösungsorientiert auf derenBedürfnisse ein und baust langjährige Beziehungen zu ihnen auf. In deiner 
Arbeit hilfst du mit,den weltweiten Energiebedarf zu senken.

Das bieten wir dir
Werde Teil unseres hochmotivierten SIGA-Teams und leiste einen wirkungsvollen Beitraggegen den 
weltweiten Klimawandel und für den Schutz unserer Umwelt
Leistungsgerechte Bezahlung mit einem �xen Startgehalt von mindestens € 3.300, -brutto/Monat, 
zuzüglich einer teambasierten und individuellen Provision. Je nachQuali�kation Bereitschaft zur Überzah-
lung
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Mehrwöchige, bezahlte Vertriebsausbildung an unserem Hauptsitz in der Schweiz mitÜbernachtung im 
�rmeneigenen SIGA-Guesthouse
Globale Weiterentwicklungsmöglichkeiten, in einem dynamischen, internationalexpandierenden Famili-
enunternehmen
Bring deine Ideen aktiv ein und hilf mit, Prozesse kontinuierlich zu verbessern, dennzusammen gestalten 
wir unsere Zukunft
Erstklassiger Firmenwagen sowie hochwertige und moderne Arbeitsausstattung

Bewirb dich jetzt!
Bitte bewerbe dich über den "Bewerben-Button". E-Mail Bewerbungen werden nichtberücksichtigt.
Bei Fragen melde dich gerne unter
hr@siga.swiss
.

Aussendienstmitarbeiter/in
80-100%

Qualifikationen und Eigenschaften
●  Handwerkliche Ausbildung in Bereichen wie Holzbau, Metallbau, Zimmerei oder Dachdeckerei, 
 mit einigen Jahren Berufserfahrung
●  Erfahrung in der Bauplanung oder im Aussendienst in der Bauindustrie
●  Motiviert, technische und vertriebliche Fähigkeiten kontinuierlich zu verbessern
●  Fliessend in Deutsch und sicher im Umgang mit der EDV
●  Ausgeprägter Verkaufssinn und die Fähigkeit, andere mit Ihrem Wissen und Ihrer Leidenschaft zu begeistern

Jobprofil
Als entschlossene und anpassungsfähige Persönlichkeit werden Sie mit der Betreuung des Vertriebsgebiets 
im Raum Mittelland vertraut. Sie werden eine wichtige Rolle dabei spielen, das Wachstum des Gebiets 
voranzutreiben und den Umsatz zu steigern. Ihr Umgang mit den Kunden ist von Leidenschaft und Neugierde 
geprägt, so dass Sie deren Bedürfnisse verstehen und herausfinden, wie unsere Produkte und Dienstleistungen 
diese erfüllen können. Sie bieten eine überzeugende und nachhaltige Beratung und Schulung vor Ort,   
organisieren gewissenhaft Kundentermine und verkaufen selbstständig. Darüber hinaus pflegen Sie langfristige 
Kundenbeziehungen, reduzieren den globalen Energiebedarf und akquirieren lösungsorientiert neue Kunden.

Was wir Ihnen bieten
●  Zeitgemässe Entlöhnung und 5 Wochen Ferien
●  Firmenwagen auch zur privaten Nutzung
●  Eine sorgfältige Einarbeitung in Ihr neues Aufgabengebiet
●  Berufliche Entwicklungsmöglichkeiten in einem dynamischen Familienunternehmen
●  Ein professionelles Umfeld und Unterstützung durch den Verkauf im Innendienst

Bewerben Sie sich jetzt!
Senden Sie uns Ihre schriftliche Bewerbung an: 
SIAG SCHWARZ AG, Untere Einschlagstrasse 3, CH-4923 Wynau 
oder per E-Mail an info@siag-wynau.ch.

Für Fragen zur ausgeschriebenen Stelle wenden Sie sich an:
Telefon: 062/ 929 16 72 oder E-Mail: info@siag-wynau.ch

  Iwan Schwarz René Schwarz
  Geschäftsleitung Geschäftsleitung
  Innendienst Aussendienst
  M: 078 608 18 04 M: 078 601 10 64
  schwarz.iwan@siag-wynau.ch schwarz.r@siag-wynau.ch

Sie lieben Ihren Job, spüren jedoch, dass Sie noch etwas mehr möchten? 
Dann ergreifen Sie die Chance persönlich und beruflich zu wachsen. 
Bringen Sie Ihre Ideen ein und helfen Sie aktiv mit, die Zukunft von 
SIAG Schwarz AG zu gestalten. 

SIAG

Engagiert und Neugierig

Entschlossen und Anpassungsfähig

Selbständig und Lösungsorientiert


